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20名

「売上アップのため」より重要な「既存顧客を手放さないため」の手法とは？

アナログな手段からＳＮＳを駆使した方法まで低予算で既存顧客の

満足度をアップさせる方法を説明します。

津山まちなかカレッジ企業セミナー

津山まちなかカレッジ事務局
TEL：0868 -31-2232  FAX：0868 -31-2252

（平日10：00～17：00）

e-mail：info@machikare.jp　URL：http://machikare.jp/

アルネ・津山４Ｆ 地域交流センター 無　料場 所
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「安く」て「それなりの機能」をコンセプトにした顧客管理ツール

PRO フィールを具体的な実例を用い、デモを実施します。

逃がさない！飽きさせない！ 
顧客があなたの会社のファンになる ?!ＩＴマーケティングセミナー

顧客管理なんて、それなりの機能で十分！
使い方はあなた次第『PRO フィール』

第 1 部

第 2 部

16：00 ～ 18：00

逃 が さ な い ！ 飽 き さ せ な い ！

顧 客 が あ な た の 会 社 の
フ ァ ン に な る ？ ！

ＩＴマ ー ケ テ ィ ン グ 活 用 セ ミ ナ ー

PROﾌｨｰﾙPRｷｬﾗｸﾀｰ
フィールちゃんつやま産業支援センターも「ＰＲＯフィール」を利用しています



受
講
者

会社名

（ふりがな）

氏 名

連
絡
先

ＴＥＬ

ＦＡＸ

Ｅ-ｍａｉｌ ＠

講座名 受講料

逃がさない！飽きさせない！
顧客があなたの会社のファンになる？！

ＩＴマーケティング活用セミナー
無料

合 計

津山まちなかカレッジ事務局 宛

【お申し込み先】

津山まちなかカレッジ事務局 ※つやま産業支援センターと㈱パソナ岡山の共同運営です。

〒708-0065 津山市新魚町17 アルネ・津山4階
TEL：（0868）31－2232 FAX：（0868）31－2252 ※受付時間：10：00～17：00（平日のみ）
◆E-mail：info@machikare.jp

※講座開催日の1週間前迄にお申込ください。

受講申込書

ＦＡＸ送付先 （０８６８）－３１－２２５２

申し込み確認後、連絡させていただきますので、連絡がつく番号を記入してください。

● お申し込みはFAX、もしくはホームページからお願いします ●


